1- APRESENTAÇÃO: 

Situar seu produto num contexto. Dizer porque existe espaço para ele. Identifique o problema e a oportunidade vislumbrada.

Todos sabem que divulgação é fundamental. Entretanto as mídias tradicionais geralmente custam caro, podem não chegar ao público alvo e, além de tudo, não ter o retorno esperado.

O Folder é um meio de divulgação barato e eficiente, apesar do avanço da Internet e de outras mídias, sendo insuperável em feiras, mala direta, encartes de jornal etc.

Mas existem outras razões para você aprender elaborar um bom folder: “quem não consegue condensar sua idéia num folder também não conseguirá colocá-la num livro”. 

O poder de síntese do folder faz com que ele seja aceito e lido, ao contrário de muitos manuais, catálogos e textos longos. 

Ao elaborar um folder você está praticando a capacidade de transmitir uma idéia de forma compacta, eficiente e direta, seja na Internet ou num contato pessoal. O folder é a “extensão” do seu cartão de visita.

(esta foi uma mensagem de 30 segundos !!!)


2- Objetivo Geral (de um folder)

Tem que ser muito curto (dito de cor, em menos de 10 segundos)

O objetivo do folder é divulgar um produto/serviço através de uma visão abrangente e rápida. Portanto deve usar linguagem direta (textos enxutos) e ser completo (vide roteiro abaixo).

3- Objetivos Específicos (de um  folder):

Concorrem para a consecução do objetivo geral

· Exercitar a capacidade de síntese do empreendedor, colocando o essencial do produto num documento fácil de ser lido, manuseado e guardado pelo seu potencial cliente.

· Meio de divulgação de baixo custo para ampla distribuição: mala direta, feiras e eventos em geral.

· Acompanhar a embalagem do produto

4- Mercado Alvo

Descreva o mercado alvo do Produto / Serviço. A quem ele se destina.Quem recebe o folder  tem que se identificar com o público alvo imediatamente.

· Micro e pequenas empresas;

· Profissionais liberais especializados;

· Produtos e serviços de grandes empresas

5- Diferencial do produto ou serviço:

Escreva o que diferencia seu Produto/ Serviço da concorrência. Porque as pessoas vão comprar este produto e não o do concorrente.

6- BENEFÍCIOS do Produto/Serviço destacar os benefícios associados a cada característica do produto/serviço. 

Ex: para  um folder:

· folder é um  meio de divulgação eficiente e de baixo custo; ele é o “cartão de visita” do Produto/Serviço.

· folder é lido porque condensa todas informações relevantes.

· O folder complementa o catálogo de produtos e serviços da sua empresa. Em algumas ocasiões ele o substitui.

· O folder é insuperável para uso em mala direta, em feiras e eventos de grande público.

7- Roteiro do folder

Use o restante do espaço para descrever detalhes do Produto/Serviço oferecido.

O folder é, geralmente, uma folha A4 impressa em formato “paisagem” (landscape) em ambos os lados, (frente e verso). Cada lado possui 3 colunas cada uma. Ao dobrar uma folha em branco você vai concluir que as colunas devem ser dispostas em ordem não seqüencial:

Pagina 1- Frente da folha de papel

- Coluna 2 (início do conteúdo)

- Coluna 3 (conteúdo, cont.) 

- Coluna 4 (conteúdo cont.)

Pagina 2 – Verso da folha de papel

- Coluna 5 (fim do conteúdo)

- Coluna 6 (endereços p/ retorno- como comprar o produto/serviço) 

- Coluna 1 (face frontal)

· Razão Social do Empreendimento

· Identificação do Produto/Serviço

· Assinatura de Marketing (slogan)

· Logomarca, linha d’água, fotos etc...

Não esqueça de numerar os títulos de cada item para facilitar a leitura, como foi feito neste folder.

7- COMENTÁRIOS E CONCLUSÕES

Para saber se sua idéia está pronta, tente fazer o folder. 

O folder ajuda a colocar ordem nos fatos. Ao elaborar o conteúdo do folder você está praticando a capacidade de apresentar sua idéia de forma concisa e eficiente em qualquer outra mídia.

Este texto foi feito no formato de um folder.

8- CONTATOS
Seja direto; diga o que dever ser feito pelo cliente:
para obter informações adicionais

ou 

comprar o produto (ou contratar os serviços)-  condições comerciais/ promoções/ condições de pagamento etc

Para saber mais como divulgar seu produto num folder ou na Internet, entre em contato:

Prof. Newton Braga Rosa

nbr2006@terra.com.br
www.voxbrasil.com.br
UFRGS- INSTITUTO DE INFORMÁTICA

SEBRAE – Brasil Empreendedor
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O cartão de visita do seu Produto/Serviço

· INF1032 – EMPREENDIMENTO EM INFORMÁTICA

· INF1210 – INTRODUÇÃO À INFORMÁTICA

· SEBRAE - BRASIL EMPREENDEDOR










